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Buenos Aires, 2 de Marzo de 2019 


 


 


A quien corresponda,  


 


Por medio de la presente, declaro que los servicios de Implementación, configuración, soporte 


y mantenimiento de nuestra solución serán brindados en su totalidad por Logyt Sudamericana 


S.R.L –canal autorizado-, en el contexto de la Licitación Abreviada Nacional Nº05/2019 – EX-


2019-10667314- -APN-SG#SOFSE. 


 


 


 


 


       


 


      Matías Regúnaga Mitre 


      Presidente 


      Vivenco S.A 


 


 


 


    








     


 


       Buenos Aires, 2 de Marzo de 2019 


 


 


A quien corresponda,  


 


Por medio de la presente, autorizo a Logyt Sudamericana S.R.L como canal autorizado para la 


provisión e implementación del Software de Catalogación de Vivenco S.A., en el contexto de la 


Licitación Abreviada Nacional Nº05/2019 – EX-2019-10667314- -APN-SG#SOFSE. 


 


 


 


 


 


 


       


 


      Matías Regúnaga Mitre 


      Presidente 


      Vivenco S.A 


 


 


 


    








 


Lic. Guillermo F. Kozyra   Tel. 4702-0545 / (15) 4445-8597 


Currículum Vitae 
 
 


 


Datos Personales 
 


 
 


Guillermo Fabian Kozyra (52 años), Argentino.  
Fecha de nacimiento: 19 de Octubre de 1966 


 
Cuba 4544 Piso 8 Dto. B – C.A.B.A 


4702-0545 / (15) 4445-8597 
guillekozyra@msn.com 


 
 
Actualización: Enero de 2019  
 
 
 


Formación 
 


 


Secundario: E.N.E.T. Nro: 28  "República Francesa" 
 Título: Técnico en Electrónica. 
 
Universitario:  Universidad Argentina de la Empresa (UADE) 
 Título: Licenciado en Sistemas   
  
Idioma:   Inglés (Buen manejo oral y escrito) 
 
 
 


Extracto 
 


 


Project Manager con amplia experiencia en el campo de la Tecnología de la Información. 
Más de 25 años de experiencia profesional desarrollados en empresas nacionales y 
multinacionales de diversos tamaños y segmentos, ocupando posiciones en mi carrera como 
Jefe de Dto. Técnico, Gerente del Dto. de Tecnología, Coordinador de IT, Auditor, Líder de 
Proyecto, Coordinador de Proyectos, Gerente de Proyectos. 
Con sólida experiencia de negocio, técnica y de trabajo en equipo, presento orientación 
permanente al aprendizaje, y la mejora continua, en pos de resultados. Mi objetivo es 
aportar valor y mantener un sostenido desarrollo profesional. 
Habilidades técnicas para identificar competencias/desempeño/potencial.                            
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Experiencia Laboral 
 





 Desde Agosto de 2013 a la actualidad 


 


Especialista Técnico – Vivenco S.A. 





Saneamiento de Maestros de Materiales 
Definición de Plantillas Maestras 
Definición & Asociación de Arboles de Clasificación 
Compatibilización con Estándares de la Industria  






 Desde Mayo de 2012 a Julio de 2013 


 


PM - Coordinación de Software Público - Ministerio de Modernización 
Diseñar y proponer la estructura del área de Software Público. 
Diseñar y generar los procesos de administración de Software: selección, evaluación y 
disponibilidad. 
Definir e implementar proyectos del área. 
 
 


 Desde Mayo de 2010 a Mayo de 2012 


 
Coordinador de Firma Digital en la Oficina Nacional de Tecnologías de Información - Jefatura 
de Gabinete de Ministros 
Project Manager (PMO) para el desarrollo de aplicaciones, Infraestructura, Licenciamientos y 
migraciones sobre Firma Digital. 
Definir e Implementar procesos de evaluación, auditoría y control de certificadores que 
soliciten licencia para la emisión de certificados de Firma Digital  
Identificar, evaluar, administrar e informar los riesgos informáticos que amenazan la 
seguridad y  privacidad en el uso e implementación de certificados de firma digital. 
Asesorar a los organismos en los proyectos de firma digital. 
Definir y coordinar las actividades de organización interna del área, incluyendo la 
elaboración de procedimientos, pliegos de especificaciones técnicas y seguimiento de 
contrataciones. 
Asistir a la Dirección en el desarrollo y modificación de normas. 
 
 
 Desde Mayo de 2008 a Septiembre de 2009 


 
Coordinador de IT en Grupo Plaza 
Administrar proyectos de IT. 
Definir e implementar procesos y procedimientos de IT 
Administrar los recursos para mejorar la calidad de servicio al cliente externo. 
Gestión de recursos de TI en el país, supervisar y coordinar el servicio de mesa de ayuda, 
comunicaciones, seguridad, administración de redes. 







 


Lic. Guillermo F. Kozyra   Tel. 4702-0545 / (15) 4445-8597 


Responsable de desarrollar un Plan de Recuperación de Desastres 
Mantener la arquitectura de infraestructura de IT 
Administrar y mantener los servicios de Telefonía Celular. 
Controlar las Comunicaciones de IT contratadas - Proveedores. 
 
 
 Desde Junio de 2007 a Marzo de 2008


 
Auditor en MIA Consultores. 
Auditoria de procesos de IT según normas y procedimientos del Banco Central y SOX.  
Gestión de recursos de auditoria.  
 
 
 Desde Octubre de 2005 a Mayo de 2007 


 
IT Coordinator en MI Swaco. 
Administrar la infraestructura de IT existente 
Auditoria de Hardware y Software 
Analizar mejoras técnicas, análisis de costo-beneficio 
Administrar y mantener los servicios de Telefonía Celular. 
Implementar políticas de IT de cumplimiento SOX 
Definir e implementar rutinas de "back-ups" de los sistemas en uso. 
 
 
 Desde Septiembre de 1992 a Octubre de 2005 


 
Gerente del Dto. de Tecnología en ASAP S.A.(actualmente Omnistar S.A.) 
Administración de proyectos 
Definir procesos de migración de servidores, Bases de Datos, implementación de sistemas, 
auditoria, control de calidad en IT y seguridad informática. 
Asesorar a empresas realizando análisis de requerimientos, relevamiento y documentación 
de procesos, planes de contingencia y optimización de recursos.  
Administrar los recursos que administran la infraestructura y dan servicio de soporte a 
empresas. 
Gestión de terceros y proveedores 
 
 
 Desde Octubre de 1991 a Septiembre del 1992... 


 
Socio en ALPHEN Sistemas S.H. 
 
 
 Desde Enero de 1990 a Octubre del 1991... 


 
Jefe de Dto. Técnico en Nutec (Grupo DANERI  I.C.S.A) 
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  Desde Abril de 1987 a Enero del 1990... 


 
Jefe de Dto. Técnico en Compumarket 
 
 
 Desde Marzo de 1985 a Marzo del 1986... 


 
Técnico en Keydata 
 
 
 
 
 
 
 
 








Fernando Javier de la Rasilla Siri


Tengo el agrado de presentarme y dar a conocer mi perfil y que de esta forma 
puedan evaluar si mi experiencia, que es extensa y muy variada, pueda 
resultarles de utilidad. Dado la multiplicidad de roles que he desempeñado 
seguramente la posibilidad de formar, entusiasmar, acompañar y gerenciar 
grupos de trabajo en proyectos de alta complejidad serán los de mayor utilidad 
para su empresa. 


Datos Personales


Fecha de Nac. 1/6/66
Nacionalidad Argentina
E-mail delarasf@gmail.com
Celular 15-4183-4661
Lugar de residencia San Isidro, Prov de Buenos Aires
Idiomas Ingles (Muy buen nivel escrito y lectura, Normal en conversación)


Formación Académica


1991 - Licenciado en Informática – Universidad Argentina de la Empresa (UADE)


Perfil Profesional


Mis 30 años de vida profesional en el mundo de IT siempre estuvieron ligados 
a proyectos de tecnología cuya característica principal fueron extensos 
procesos de investigación, innovación y desarrollo de productos y tecnologías 
precursoras en su momento. Mis roles fueron y siguen siendo muy variados 
desde idear, desarrollar, generar mercado y luego comercializar productos o 
reclutando y luego formando ingenieros de desarrollo de software en 
tecnologías avanzadas. A continuación detallo algunos de los proyectos  en los 
que he estado involucrado


Experiencia Profesional


Wibidei (2006-Actualmente)


www.wibidei.com


Sistema de Provisioning para servicios Cloud y Managed Services - 


Creación de la plataforma Multi-Tenant del Portal de Servicios Cloud (SaaS)
para Empresas en general, Profesionales y Consultoras de IT e ISPs.


El sistema integra y facilita la implementación y administración de varios módulos open source 
para administrar servicios Cloud. Integra tanto a clientes como a proveedores de servicios y 
revendedores.



mailto:fernandod@coremation.com

http://www.wibidei.com/





Gestión integrada de Servicios Cloud adaptados e integrados por Wibidei:
• Correo electrónico.
• DNS Hosting, DNS Dinámico, DNS+
• Antispam y Antivirus para servidores de correo de empresas o de correo gratuito.
• Correo Electrónico
• Web Hosting / Web Redirect
• Gestión de canales para el proveedor de servicios cloud.
• Motor de Workflow.
• Personalización del Portal de Gestión para el canal.
• Tienda online para servicios cloud.
• Gestión de medios de pagos online y offline.
• Gestión de cobros.
• Sistema de ticketing para HelpDesk integrado a los servicios cloud.
• Gestión de SLA para HelpDesk y Customer Service.
• Gestión de Notificaciones por email configurables.
• Gestión de templates de correo electrónico.


Tecnología: JAVA, GWT (Google Web Toolkit), MySQL, Web Services integra actualmente 
varios servicios SaaS (implementados en diferentes datacenters distribuidos en varios países 
de latinoamerica con el software de administración central).
Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto, Senior Software Engineer.


Generador de Tiendas Virtuales en modo Cloud (actualmente)


Completo sistema de tiendas estilo Prestashop o Magento para ser comercializado en formato 
Cloud. Con la ventaja para el cliente de no requerir programación para su implementación sin 
perder la gran capacidad de adaptación al estilo gráfico de cada tienda.


• Generación de productos
• Publicación
• Medios de pagos
• Administración de ordenes
• Multiidioma
• Interfaz configurable en forma sencilla
Tecnología: JAVA, GWT (Google Web Toolkit), Modelo MVP utilizando GWT-Platform, MySQL.
Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto, Senior Software Engineer.


CRM y Call Centers


Desarrollo de un CRM (Customer Relationship Management) totalmente basado en tecnologías 
web (Microsoft .Net). Cubre el ciclo de ventas completo dentro de una empresa (Marketing, 
Ventas, Call Center y Soporte) con integración on line con el canal, herramientas de marketing 
directo, segmentación y verticalización de todos sus componentes. Tiene un fuerte módulo de 
Contact  Center  integrado  con  centrales  telefónicas  AVAYA  y  es  utilizado  por  80  agentes 
concurrentes para realizar mas de 7000 ventas mensuales.


Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto, Consultor en CRM para los 
principales clientes, Gerente de producto.


Clientes mas relevantes que lo utilizaron: Cisco, Symantec, Aseguradora de Créditos y 
Garantías (ACG), Laboratorios Roche, bCentral.


Workflow


Fue el producto líder de workflow en Latinoamérica con mas de 40 instalaciones repartidas en 
Argentina, Brasil, México, Colombia y Perú. Actualmente el motor se encuentra embebido en 
productos mas recientes. Como producto independiente permitió automatizar procesos de todo 
tipo sin la necesidad de programar durante 10 años en el mercado y se desarrollo hasta su 
tercera versión: se inicio como un producto vinculado a MS Mail luego a MS Exchange (el 







producto fue premiado como el mejor producto de workflow para Exchange por Microsoft en el 
96). Finalmente concluyo con una arquitectura totalmente basada en web y XML. Integrado a 
SAP
Principales Roles: Diseñador principal, Senior Software Engineer, Líder de proyecto, Gerente 
de producto.
Clientes  mas  relevantes  que  lo  utilizaron: Ericsson,  Pérez  Companc,  Telefónica  de 
Argentina, Grupo Techint, John Deere México, Unilever, Laboratorios Pfizer, MSD (Merk Sharp & 
Dohme), Elektra México


Document Management


Este producto fue concebido para cubrir la brecha existente entre los productos muy costosos y 
difíciles  de  implementar  que  existían  en  el  mercado.  A  la  vez  imponía  un  nuevo  modelo 
ofreciendo la posibilidad de comercializar espacio en centros de datos en internet con el gran 
valor agregado de tener un sistema de Document Management. Es muy similar al Sharepoint 
de Microsoft. Arquitectura totalmente basada en web y XML.
Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto


Correo Electrónico


Este  proyecto  se  origino  en  el  año  1990  cuando  no  había  productos  masivos  de  correo 
electrónico. Fue un producto de avanzada, el primer sistema bajo Windows de la región y el  
primer  correo  electrónico  cliente-servidor,  fue  utilizado  durante  8  años  por  mas  de  6000 
usuarios  y  tramitaba  500.000  mensajes  al  mes.  Poseía  gateways  a  FAX,  SMTP  y  acceso 
telefónico. Microsoft estudio su adquisición en el 91.
Principales Roles: Arquitecto y desarrollador principal.
Clientes mas relevantes que lo utilizaron: Telefónica de Argentina


Contact Centers


He  participado  en  la  comercialización  y  puesta  en  marcha  de  varios  contact  centers. 
Adicionalmente he realizado el diseño de la verticalización del software de atención telefónica 
(CRM)  utilizado,  reportes  y  esquemas  de  SLA’s  (monitoreo  y  control  de  Service  Level 
Agreements).
Principales Roles: Comercial y responsable del comienzo de las operaciones.
Clientes mas relevantes: Cisco, Microsoft bCentral.


Automatizaciones de procesos


Rediseño, automatización e implementación de mas de 200 procesos mediante técnicas de 
workflow. Estos procesos cubrieron toda la escala de dificultad e integración: Desde simples 
procesos  administrativos  hasta  procesos  que  involucraban  varios  sectores  o  empresas, 
integración con arquitectura mainframe, SAP, AS400, sistemas de eBusiness. Algunos de estos 
procesos cuentan con mas de 4000 usuarios.
Principales Roles: Consultor, Líder de proyecto, Gerente de área.
Clientes mas relevantes que lo utilizaron: Ver Workflow 


Sitios de eBusiness


Desarrollo de sitios de Internet orientados a la comercialización de productos y servicios a 
empresas (B2B)  o  consumidores finales (B2C).  Generación de sitios  de automatización de 
pedidos  de  cotización  y  administración  de  órdenes  de  compra  entre  empresas  y  sus 
proveedores.
Principales Roles: Consultor, Gerente de área
Clientes mas relevantes que lo utilizaron: MSD (Merck, Sharp & Dohme), S. Del Plata







Proyectos de Infraestructura


Migraciones de: correo electrónico, sistemas operativos de usuarios y servidores. Diseño de 
arquitecturas  seguras  para  modelos  ASP.  Generación  de  infraestructura  necesaria  para 
comercializar productos como MS Exchange en modalidad Hosting (ASP).
Principales Roles: Consultor, Gerente de área







Capacidades de Liderazgo


Poseo muy buenas aptitudes para el liderazgo de grupos de personas y proyectos de alta 
complejidad. Me a tocado liderar tanto grupos altamente técnicos como comerciales. He 
formado, inculcado buenas practicas y administrado grupos de consultaría con lideres de 
proyecto a mi cargo. Algunos de los roles a  a mi cargo fueron: 


- Jefes de áreas Tecnológicas (Desarrollo de productos)
- Jefes de áreas de consultaría (Con Lideres de proyectos a cargo)
- Comerciales (Venta de todo tipo de servicios, productos, contact centers, outsourcing)
- Desarrolladores (Desarrolladores Java, .Net,  C/C++, Scripting, SQL Server, Oracle, Biztalk)


Capacidades Comerciales y de Marketing


Mis conocimientos en el área comercial abarcan las capacidades de pre-venta y venta, 
generación de demanda mediante eventos, promociones y campañas de marketing directo, 
generación y mantenimiento del canal, el manejo del área comercial, implementación de 
estrategias de Business Inteligence, implementación de mejores practicas e integración con 
diferentes socios de negocio. He realizado más de 60 presentaciones masivas en: Miami, 
México, Brasil, Ecuador, Perú, Uruguay y Argentina. He realizado innumerables desayunos de 
trabajo, llevo 20 años realizando presentaciones de pre-venta. He generado y organizado el 
canal de comercialización en la región. Últimamente he realizado varias demostraciones en-
línea a través de Internet. 


Capacidades Técnicas


Mis conocimientos técnicos son muchos y muy variados. He estado involucrado directamente 
en el desarrollo de varios sistemas de alta complejidad como: Sitios de Cloud Services y 
Comercio Electrónico, CRM, Ambiente de desarrollo e implementación de Workflow, Sistemas 
de Document Management y Correos Electrónicos. En los grupos de trabajo que me tocado 
participar o liderar e tenido muchos roles: como desarrollador y diseñador de las soluciones, 
senior software engineer, líder del proyecto y finalmente como gerente de toda el área que 
incluía los sectores de tecnología donde se diseñan y desarrollan los productos, el área de 
consultoría que rediseña procesos y los implementa y el área de capacitación y soporte 
técnico. Hago una simple referencia de los conocimientos técnicos que poseo. Aunque no son 
todos son los mas significativos: 


– Java y su ambiente  (8 años de experiencia)


– Google Web Toolkit (8 años de experiencia)


– GWT-Platform para implementar modelo MVP fundamental en GWT


– .Net Framework 


– MySQL/Microsoft SQL Server/Oracle Databases 







Cronología de las actividades


EXPERIENCIA PROFESIONAL
2000 – hasta 
hoy


COREMATION
Informática (empresa de desarrollo de productos Comercio 
Electrónico, Cloud Services, CRM y Workflow) 


Desarrollo de soluciones de Comercio Electrónico, Cloud Services, CRM 
y Workflow en tecnologías Java – Google Web Toolkit y Microsoft .Net.  
Con roles de: Senior Software designer/Arquitect, proyect 
management, development manager. Administración de los procesos 
de soporte al cliente, Generación de material de marketing


Actualmente Coremation es el principal proveedor de Wibidei Cloud 
Services


1999 – 2000 SOFTWARE DEL PLATA
Informática (Empresa de servicios de IT, Contact Center, Outsourcing 
y mesas de ayuda) 
Gerente de Ventas y Marketing
Administrar el área de ventas de la compañía. Crear equipos de 
trabajo que involucren perfiles de ventas y especialistas en diferentes 
temas. Lograr inculcar la cultura para la utilización de tecnologías de 
CRM. Automatización de procesos internos mediante la integración de 
tecnología.
Venta de servicios de IT, Contact Center (Televentas y mesas de 
ayuda técnica) vinculados a IT, mesas de ayuda en formato 
"insourcing", desarrollos, migraciones, integraciones de productos, 
chequeras de soporte técnico, personal en "outsourcing". 
Gerenciamiento del canal (Provincias, México, Perú y Colombia). 
Generación de campañas y material de marketing. 
Tareas destacadas:


– Conferencias en Argentina para más de 250 personas.
– Conferencias en Miami, México, Perú, Ecuador y Brasil. 
– Generación de varios eventos junto con Microsoft. 
– Implementación del CRM en el área de ventas. 
– Análisis del rendimiento del área, estudio porque se ganaban 


cuentas y porque se  perdían, seguimiento de la competencia, 
segmentación de clientes. 


– Análisis de previsiones de ventas continuo y análisis del 
"pipeline" para evaluar debilidades futuras por tener escasas 
oportunidades en determinados ciclos de venta. 


1990 – 1999 SOFTWARE DEL PLATA
Servicios de Informática 
Gerente de Desarrollo y Tecnología
Formar, inculcar la mejores practicas y gerenciar un grupo de lideres 
de proyecto, analistas de sistemas, analistas funcionales, 
capacitadores, soportistas y desarrolladores de alto nivel tecnológico 
con el fin de crear soluciones y productos en las áreas de: mensajería,  
workflow, CRM y administración documental. 


1987 – 1990 SANTA MARIA - ORGANIZACIÓN TECHINT
Servicios Financieros 
Investigación y Desarrollo







Investigar sistemas de correo electrónico y crear un sistema de 
automatización de procesos.
Seleccionar la infraestructura de correo electrónico de la compañía.





		Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto, Senior Software Engineer.

		Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto, Senior Software Engineer.

		CRM y Call Centers

		Principales Roles: Diseñador principal, Líder de proyecto, Consultor en CRM para los principales clientes, Gerente de producto.

		Workflow

		Document Management

		Correo Electrónico

		Contact Centers

		Automatizaciones de procesos

		Sitios de eBusiness

		Proyectos de Infraestructura



		Capacidades Comerciales y de Marketing






 
 


Idiomas 
Inglés:  
 Nivel: Avanzado 
              
 Título: First Certificate 
 


 
 


Informática 
SAP: Manejo avanzado de 
módulos erp y crm. 
Oracle: Oracle Field 
Services Cloud  
Diseño Web: Html5, php, 
javascript, css3.  
Plataformas: Windows, 
Linux, mac, Android  
 
 
 
 
 


Otros datos 
 
Carnet de 
conducir: 
Si  
Disponibilidad: 
Full-Time  
Visa :  
 


Juan Agustín Poggio 
 
1131006166 
Poggio.dg@gmail.com 
 


Formación académica 
2014-  
Actualidad                  


Fundación de Altos Estudios en Ciencias 
Comerciales 


                              Tecnicatura En publicidad: (en curso 
    2do año) 
 
                               
2005-2010  Instituto s.t. Jean              
                    Bachiller nacional  
 
 







 


Experiencia   
 
2012 – Actualidad       Vivenco S.A. 
  Especialista Técnico 


- Estructuración, Depuración, y 
Saneamiento de Materiales 


2015-2016 
   Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires: 
Dirección general en Fiscalización de Vía 
Pública (DGFEP)  
      Soporte de Implementaciones: 


- Soporte y Mantenimiento de dispositivos 
móviles  


- Actualización de tecnologías 
 


2013-2015 
  Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires: Ente 
de Mantenimiento Urbano Integral (EMUI) 


- Data Entry  
 
2012-2013 
  CTEC 
   Profesor Tutor de informática: 


- Tutoría a alumnos en cursos informáticos: 


Microsoft Office, Photoshop, Illustrator, 
Corel Draw, Html5  
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Pablo A. Nigro 
Ingeniero Industrial 


Av. Del Libertador 2009 (1646) San Fernando 


+54 911 5622-2603 


pablo.nigro@gmail.com 


 


 


PERFIL PROFESIONAL 


Ingeniero con amplia experiencia en liderazgo de operaciones y proyectos en áreas 


productivas de alta eficiencia y performance.  


Fuertemente orientado a la seguridad de las personas, la calidad desde los procesos, a la 


organización y planificación de operaciones y procesos para el cumplimiento y superación de los 


objetivos prefijados. 


Proactivo, con excelentes vínculos interpersonales y sólida experiencia en conducción de 


equipos de trabajo interdisciplinarios desde la motivación y el desarrollo de las personas. 


 
 


TRAYECTORIA LABORAL 


 
ECOPEK SA, reciclaje PET (Julio 2018 – actualidad) 


Jefe de Operaciones 


Responsable de la planta, operación productiva y suministros. Dotación: 110 personas (24x7) 


• Implementé herramientas de LEAN para seguimiento de producción y para administración 


de almacén. 


• Implementé un sistema de seguimiento y control de consumo de insumos de ato costo 


logrando una reducción en el consumo de un 20%  


• Logré mejoras en la detección de problemas críticos 


 


SC JOHNSON ARGENTINA, consumo masivo (diciembre 2015 – actualidad) 


Jefe de Producción Associate Manager, Production 


Responsable de nave de envasado de aerosoles. Dotación: 42 personas. 


• Implementé mejoras a través de herramientas LEAN para la reducción de un 30% en 


tiempos de Change Over (CO) que implicaron un 15% de mejora en la eficiencia. 


• Implementé la creación de un almacén de piezas, repuestos y herramientas críticas en los 


sectores productivos y así reducir en 25 % los tiempos de las paradas más frecuentes.  


• Implementé cambios en la rueda productiva reduciendo la cantidad de CO en un 20%, 


otorgando mayor flexibilidad al negocio. 


• Reestructuré la operación de la planta reduciendo la dotación en un 30% 


• Implementé planes de entrenamiento y matrices de habilidades para desarrollar al 


personal en nuevas funciones incrementando un 75% la flexibilidad de los relevos. 


• Instalé un sistema de evaluación del personal reduciendo la ambigüedad y la subjetividad, 


mejorando la transparencia del proceso. 


 


FAURECIA EXTERIORS ARGENTINA, autopartes (Junio 2013 – Noviembre 2015) 


Especialista FES (Sistema de Excelencia Faurecia) (Junio 2013 – Noviembre 2015) 


Responsable de implementación y seguimiento de herramientas LEAN y sistemas de gestión. 


• Implementé un sistema de catalogación y clasificación de piezas y componentes críticos 


logrando una reducción de los niveles de inventario propio de un 16% 


• Entrené al personal en herramientas de LEAN para un exitoso START-UP de la planta. 
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• Implementé un sistema de gestión de inventario de piezas nacionales e importadas 


logrando optimizar el control de stocks en almacenes propios y seguimiento de embarques 


en tránsito.  


• Desarrollé e Implementé indicadores y estándar para la estabilización del proceso. 


• Generé Hojas de Proceso, Hojas de Ruta, Estándares de Calidad y toda la documentación 


de respaldo para garantizar la estabilidad y repetitividad de los procesos. 


 


Gerente de Ensamble (Octubre 2014 – Noviembre 2015) 


Responsable de 3 líneas de ensamble con entrega secuenciada a VW Argentina y Peugeot (PSA) 


con sistema JIS. Dotación: 45 personas. 


• Implementé mejoras a través de herramientas LEAN con incremento de 30% de 


productividad. 


• Instalé y puse en marcha una 3° línea de montaje para PSA que amplió la operación de la 


planta un 20%. 


 


CELOMAT SA – GRUPO ZUPAN, envases flexibles (Diciembre 2010 – Junio 2013) 


Jefe de producción 


Responsable de la operación de la línea de extrusión de polietileno. Dotación 12 personas 


 


• Optimicé la rueda productiva y los estándares de stock para reducir los CO incrementando 


la productividad un 20% a través de la incorporación de sistema KANBAN. 


 


DISPROFARMA S.A. – GRUPO Bagó, distribución (Noviembre 2007 – Diciembre 2010) 


Jefe de producción  


Responsable del programa de producción, administración y asignación de tareas. Dotación 25 


personas. 


 


• Optimicé los espacios y distribución del almacén reduciendo un 20% la ocupación y 


mejorando la productividad un 15% 


 


NESTLÉ WATERS ARGENTINA, consumo masivo bebidas (Agosto 2006 – Marzo 2007) 


Jefe de producción H&O  


Responsable de la producción, su programación y compra de insumos. Dotación 15 personas. 


 


• Desarrollé y lancé el 2° turno productivo. 


• Desarrollé e implementé planes de contingencia por crisis energética haciendo cambios de 


horarios, modificaciones en LAY-OUT y modificando niveles de inventario. 


 


PROMESA S.A., autopartista 


Programación y control de producción 


Ingeniería y desarrollo 


 


ESTUDIOS 


 


Universitario:   Ingeniero Industrial –Universidad Tecnológica Nacional 


      


Cursos de Especialización: 


(2000) Presupuesto y Control de Gestión. FI-UBA. 


(2001) Introducción a Normas ISO serie 9000 versión 2000. FI-UBA. 


(2007) Auditor Interno ISO serie 14000 y OHSAS 18000. 


(2014) Auditor Interno VDA 6.3 


 


Idioma:   Inglés, Nivel Avanzado  
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INFORMACIÓN PERSONAL 


Argentino/ Italiano 38 años (18 de abril de 1980) – casado – 1 hija (7 años) 


Tiempo libre: Rugby, Sky, Camping 
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Manuel Pralong Ruiz 
manu.plm@hotmail.com 


(54-911) 53152103 
 


 


Datos Personales 


Fecha de Nacimiento: 14 de Noviembre de 1995 
Nacionalidad:   Argentino 
Estado Civil:     Soltero 
 
 


Estudios Académicos 


-Primaria: Colegio Bilingüe Armonía – Educación en Valores Humanos (99-2005) 


-Secundario: Escuela Superior de Comercio Carlos Pellegrini (Perito Mercantil) 


-Estudios Universitarios:  


 Universidad de Buenos Aires – Facultad de Ingeniería 


 Ingeniería en Informática. 2do año en curso 


  


Otros Estudios 


 Centro de Formación Profesional Nº8 SMATA 


 Introducción a Redes y telecomunicaciones 


  


 Codeacademy 


 Cursos de programación PHP, SQL, Phyton 


 


  


Herramientas Adicionales 


 Conocimiento Avanzado de: 


- Suite Office (Word, Excel, Access, Power Point) 


- Dreamweaver (herramienta de diseño y programación) 


- Visio (herramienta de esquematización) 
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Idiomas  


Español nativo / Ingles Avanzado 


 


Experiencia laboral 


 2014 -18     Vivenco S.A. – Ingreso y codificación de información. 


Implementacion y Mantenimiento de Sistemas 


 2016     Colaborador en el proyecto “Análisis de la dificultades de acceso y 


ejecución de proyectos de innovación tecnológica de las Pymes” Universidad 


Nacional de Quilmes” 


 2014/15    Colaborador en el proyecto “Estudio de Factibilidad Técnico-


Económica de la Instalación de un Biodigestor en tres tipos de 


emprendimientos industriales en la zona de Quilmes”. Financiado por la 


Secretaría de Políticas Universitarias (SPU)   


 2014/15    Colaborador en el proyecto “Mapeo del Sector Energético y 


capacidades cognitivas gerenciales”. Financiado por la Secretaría de Políticas 


Universitarias (SPU)  


 2014          Colaborador en la asesoría a la empresa Silkers S.A denominada 


“Descripción de los Procesos Tecnológicos – 2da Etapa”. 


 


 


Otras Actividades 


Deportes: Fútbol - Paddle - Karate - Handball 


 


 


  


Disponibilidad: (A partir de las 8 A.M hasta las 18 P.M) 
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