
PARA CONOCER EL 
PROCESO DE EXPORTACIÓN 
DE BIENES*



Exportar bienes es situar en otro territorio aduanero (por ejemplo, otro 
país o zona franca) un producto o mercancía tangible o física. Siempre 
existe temor por la posible complejidad del proceso o incluso mitos a la 
hora de exportar. 

A través de esta guía práctica y sencilla, VUCE quiere ayudarte a conocer
los principales tips y pasos que necesitás para realizar una exportación.

PRESENTACIÓ N

¡EL MUNDO NECESITA 
LOS PRODUCTOS ARGENTINOS,
ANIMATE A EXPORTAR!



ASPECTOS BÁSICOS O PREELIMINARES

Según el artículo 9 y 10 de la Ley N° 22.415 (Código 
Aduanero Argentino), la exportación es la extracción de 
cualquier mercadería de un territorio aduanero, 
entendido como todo el ámbito terrestre, acuático y 
aéreo sometido a la soberanía de la Nación Argentina, 
así como también en los enclaves constituidos a su 
favor, en donde se aplica un mismo sistema 
arancelario y de prohibiciones económicas.

¿QUÉ ES EXPO RTAR?

¿CÓMO PUEDO EXPORTAR?
Hay diferentes maneras de exportar un producto:

1

§ Para estar habilitado para exportar, tenés que inscribirte como 
exportador en el Registro de Operadores de Comercio Exterior de la 
AFIP. El registro se tramita por única vez y te permite operar como 
exportador en todas las aduanas del país. Para realizar el trámite 
tenés que ir al sitio web de la AFIP e ingresar en el servicio “Sistema 
Registral”. 

§ También, podés exportar a través de la herramienta Exporta Simple
que te permite vender tus productos a cualquier parte del mundo sin 
estar registrado como exportador por un máximo de hasta 15 mil 
dólares por operación y hasta 600 mil dólares anuales.

Los gobiernos suelen proporcionar, en cooperación con los bancos, programas de 
financiación y apoyo a la exportación como, por ejemplo, los que se publican en los 
organismos listados a continuación: 

§ Ministerio de Economía - Secretaría de Industria y Desarrollo Productivo

§ VUCE Mujeres y Diversidades: releva información sobre los distintos 
programas de financiamiento, asistencia técnica, capacitación y redes de trabajo 
con perspectiva de género vinculados a producción, exportación e 
internacionalización de empresas.

Programas de financiamiento y apoyo a las 
exportaciones

https://servicioscf.afip.gob.ar/publico/abc/ABCpaso2.aspx?id_nivel1=556&id_nivel2=1094&id_nivel3=1098&p=Registros%20Especiales%20Aduaneros%20-%20Importadores%20y%20Exportadores
https://servicioscf.afip.gob.ar/publico/abc/ABCpaso2.aspx?id_nivel1=556&id_nivel2=1094&id_nivel3=1098&p=Registros%20Especiales%20Aduaneros%20-%20Importadores%20y%20Exportadores
https://www.afip.gob.ar/landing/default.asp
https://www.argentina.gob.ar/produccion/exportar/exportasimple
https://www.argentina.gob.ar/produccion/financiamiento
https://www.argentina.gob.ar/vuce/vuce-mujeres-y-diversidades


ENCONTRÁ UN MERCADO Y UN 
COMPRADOR 

Para exportar mercancías fuera de Argentina, primero, 
debés identificar un mercado de interés y encontrar un 
comprador para tu producto. 

Es fundamental conocer la potencialidad de tu producto 
en los mercados internacionales. Por ello, te sugerimos 
consultar:

• Índice de Mercados Atractivos (IMA): te ayudará a 
identificar los destinos de exportación con mayor 
atractivo para tu producto. 

• Argentina Trade Net: brinda informes de inteligencia 
comercial y oportunidades de negocios.

• Estudios de mercado por producto y destino o país.

Se recomienda hacer una investigación sobre las 
características del mercado externo contemplando, por 
ejemplo: la demanda del país, indicadores económicos 
básicos (precios, tipo de cambio, inflación, importaciones, 
exportaciones), acuerdos comerciales vigentes, condiciones 
de acceso, hábitos de consumo, tendencias, etc. Para ello, 
te sugerimos consultar las distintas herramientas 
disponibles en la sección de Información estadística e 
informes comerciales. 

Asimismo, las siguientes instituciones pueden ayudarte a 
identificar las oportunidades del mercado de exportación y 
a encontrar compradores cualificados:

§ Agencia Argentina de Inversiones y Comercio 
Inernacional

§ Agencias provinciales de promoción de exportaciones.

§ Algunas cámaras y asociaciones relacionadas al comercio 
exterior. 
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ANTES DE 
EXPORTAR

https://inversionycomercio.exportargentina.org.ar/mercados
https://www.cancilleria.gob.ar/es/argentinatradenet
https://inversionycomercio.exportargentina.org.ar/info?h_op=4
https://inversionycomercio.ar/informes/Informes_Pais
https://www.argentina.gob.ar/vuce/vuce-mujeres-y-diversidades/acuerdos-comerciales
https://globaltradehelpdesk.org/es
https://globaltradehelpdesk.org/es
https://www.argentina.gob.ar/vuce/vuce-mujeres-y-diversidades/informacion-estadistica-e-informes-comerciales
https://www.argentina.gob.ar/vuce/vuce-mujeres-y-diversidades/informacion-estadistica-e-informes-comerciales
https://www.inversionycomercio.ar/
https://www.argentina.gob.ar/vuce/agencias-provinciales-de-comercio-exterior-e-inversiones
https://www.argentina.gob.ar/vuce/links-interes
https://www.argentina.gob.ar/vuce/links-interes
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CLASIFICACIÓN ARANCELARIA Y 
NORMATIVA APLICABLE

¿CÓMO ENCONTRAR 
COMPRADORES POTENCIALES?

Una vez seleccionados uno o más mercados destinatarios, el siguiente paso es 
identificar posibles socios y contactos comerciales. Por ejemplo, pueden 
encontrarse en Ferias Comerciales o Rondas de Negocios.

Asimismo, las Plataformas Exportadoras Nacionales o Agencias Provinciales, 
ofician como una vidriera internacional para captar compradores potenciales. 
Registrar tu empresa en sus directorios permitirá que tus productos sean parte 
de la base de la oferta exportable argentina. 

Para continuar avanzando es indispensable que tengas definido el 
producto a exportar; y es necesario identificarlo dentro de la categorización
internacional de mercancías, encontrándolo dentro de la clasificación
arancelaria.

La clasificación arancelaria es un sistema de categorización de mercancías 
(Sistema Armonizado) y es utilizada para clasificar las mercancías en base a un 
sistema común. A nivel mundial, el nomenclador se define conforme a un 
sistema de códigos cuyos primeros seis dígitos identifican un producto en 
cualquier país. Además, cada país en su nomenclador de aduanas agrega otros 
dígitos.

Podés consultar la Posición Arancelaria de tu producto en la CIVUCE, y 
conocer las regulaciones, intervenciones comex, gravámenes y 
preferencias arancelarias que alcanzan a la mercadería que querés
exportar desde Argentina.

Para conocer las regulaciones, aranceles, etc. que te exigen terceros países 
para poder INGRESAR a sus mercados (es decir, sus “requisitos de 
importación”), te sugerimos que chequees en el Global Trade Helpdesk
que te permite conocer todo los requisitos que exige el país de destino 
para que puedas exportarle tu mercadería.

https://www.inversionycomercio.ar/promocionComercial
https://inversionycomercio.exportargentina.org.ar/
https://ci.vuce.gob.ar/
https://globaltradehelpdesk.org/es


SO LICITUD DE VISTO S BUEN OS
Dependiendo del tipo de producto, el cumplimiento de estos 
requisitos tendrá que ver con la protección de la salud humana y 
animal (ya que certifica la inocuidad y salubridad de los productos 
para uso o consumo de los seres humanos y animales) o de la 
seguridad de las personas; así como la restricción o control por parte 
de nuestro país sobre ciertos materiales, productos o mercancías.

Por otro lado, algunos productos están sujetos a cuotas como, por 
ejemplo, la carne vacuna de alta calidad (Cuota Hilton) que se exporta 
a la Unión Europea, o el azúcar que se exporta a los Estados Unidos, 
entre otros.
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EN TIDAD PRO DUCTO
Vegetales, animales, subproductos de origen animal, subproductos de origen vegetal 
y requisitos para embalajes de madera.

Productos CITES (Convención sobre el Comercio Internacional de Especie
Amenazadas de Fauna y Flora Silvestres) y productos NO CITES

Medicamentos, bebidas alcohólicas, alimentos, productos electromédicos,
cosméticos y productos naturales de uso o consumo humano.

Algunos químicos controlados y materia prima controlada para la fabricación de 
medicamentos.

Seguridad Eléctrica, Reglamentos Técnicos, etc.

Exportación de Sustancias Agotadoras de la Capa de Ozono, 
Sustancias y Productos Químicos y Peligrosos.

Cuadros, oleos, esculturas y obras de arte.

ORGANISMOS DE CONTROL Y CERTIFICACIÓN 
(ejemplos):

Armas de fuego, explosivos y otros materiales controlados

Vinos, alcoholes y protección del origen

https://www.magyp.gob.ar/sitio/areas/ss_mercados_agropecuarios/cuotas/
http://www.senasa.gob.ar/cadena-animal/bovinos-y-bubalinos/industria/establecimiento-industrializador/calidad-diferenciada


5¿TU PRODUCTO NECESITA 
UN CERTIFICADO DE ORIGEN?

Para gozar de las exenciones o reducciones arancelarias otorgadas en las 
negociaciones de los acuerdos preferenciales o de libre comercio, se debe contar con 
un Certificado de Origen (CO).

Cuando hayas determinado el mercado al cual le querés exportar (hoja 2 -
Selección de mercados) e identificado si es un país con el que Argentina cuenta un 
Acuerdo Comercial negociado, conocerás si tu producto necesita o no el 
Certificado de Origen.

En la CIVUCE podés chequear la preferencia negociada y la norma de origen que 
aplica por producto y destino. Ingresando aquí podés conocer el listado de 
organismos autorizados a expedir CO.

Es importante comprobar cómo se protege la propiedad intelectual de tu producto en el país al 
que querés exportar, tanto para proteger tus derechos como para evitar infringir los derechos de 
terceros.

Comprobá si tu marca se encuentra registrada en el país de destino o cómo está protegido tu 
diseño, modelo, derecho de autor o indicación geográfica en tu mercado de exportación, o si 
necesitás solicitar nuevas patentes. Tené en cuenta que no es suficiente que tengas registrados 
tus derechos en Argentina y que también podría pasar que en el país de destino otras personas 
tuvieran registrados derechos iguales o similares al tuyo previamente. 

Asimismo, verificá si Argentina tiene un acuerdo comercial con el país al que se desea exportar, ya 
que el acuerdo te podría dar una protección adicional. 

Para más información, sugerimos revisar las distintas bases de datos disponibles por la 
Organización Mundial de la Propiedad Intelectual o consultar con un especialista en propiedad 
intelectual.

¿Necesita tu producto la protección de la 
propiedad intelectual?

https://www.argentina.gob.ar/produccion/acuerdos-internacionales/conoce/tlc
https://ci.vuce.gob.ar/
https://www2.aladi.org/nsfaladi/firmas.nsf/v1paisesR/argentina
https://www.argentina.gob.ar/vuce/vuce-mujeres-y-diversidades/acuerdos-comerciales
https://www.wipo.int/tools/es/gsearch.html


TÉRMINOS DE NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL
–INCOTERMS-

Previo a la exportación es necesario celebrar con el cliente un contrato o acuerdo 
de compraventa internacional que precise los términos y condiciones tanto para 
el vendedor como para el comprador. Allí, incluirá una de las normas de 
negociación internacional Incoterms ®, los cuales estipulan costos, punto de 
entrega, documentación y riesgos involucrados en la distribución física de la
mercancía, para el importador y el exportador.

Los Incoterms 2010, según la Cámara de Comercio Internacional son de dos 
tipos:

El término de negociación a escoger dependerá de factores tales como el tipo de 
producto, el medio de transporte, la capacidad logística del vendedor y del 
comprador, entre otros aspectos.
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MULTIMODALES: EXW, FCA, CPT, CIP, 
DAT, DAP y DDP

MARÍTIMOS: FAS, FOB, CFR, CIF

Por ejemplo:

● Franco a bordo (FOB). Es responsabilidad del exportador o vendedor 
pagar todos los costos locales:
○ transporte de las mercancías al puerto de embarque
○ costos de carga
○ procedimientos de despacho de aduana en el país exportador
Tu cliente es responsable del costo de:
○ transporte desde el puerto de embarque en adelante
○ seguro
○ descarga
○ transporte desde el puerto de llegada hasta el destino final

● Costo, seguro y flete (CIF). El exportador es responsable de los costos 
locales con arreglo a FOB, más:
○ gastos de transporte de mercancías
○ seguro
Con el CIF, el exportador es responsable de todos los costos hasta que 
los productos lleguen a su puerto de destino.

https://inversionycomercio.ar/abcExportar/bienes/primerosPasos?


AL MOMENTO 
DE EXPORTAR 7

Los documentos elaborados para la exportación también sirven, al menos en 
parte, para la importación en el país de destino. Por lo tanto, su preparación 
debe tener en cuenta los requisitos correspondientes y, en su caso, alinearse 
con su comprador como importador.

Prepará los documentos para la exportación

La declaración de exportación, conocida también como permiso de 
embarque, contiene información precisa sobre la mercadería que se pretende 
enviar al exterior (estado, peso, calidad, precio, etc.) y permite que pueda 
salir del país rumbo a destino. La tramita un despachante de Aduanas a 
nombre tuyo.

Entre los documentos que se deben preparar pueden figurar los siguientes:

● Factura, documentos de transporte y, en caso de corresponder, 
lista de empaque: debés conservar todos los documentos durante al 
menos tres años en caso de controles posteriores al despacho de 
exportación (la legislación comercial y fiscal nacional a menudo prevé 
períodos más largos).

● Certificados, licencias, permisos u otros: también pueden ser 
necesarios certificados fitosanitarios o licencias de exportación con 
fines de exportación.

¿Qué documentos deben prepararse para las 
aduanas?

https://www.argentina.gob.ar/servicio/generar-y-presentar-declaracion-de-exportacion


¡FELICITACIONES!

HAS RECORRIDO LOS ASPECTOS 
PRINCIPALES DEL PROCESO 

EXPORTADOR

Para mayor detalle acerca del procedimiento de exportación te sugerimos 
revisar la Guía Detallada para la Exportación de Mercancías

https://back.argentina.gob.ar/sites/default/files/guiia_detallada_para_la_exportacioin_de_mercanciias_-_vf.pdf


*La información contenida en este documento es de orientación general. En ningún caso, VUCE ni sus empleados son
responsables ante usted o cualquier otra persona por las decisiones o acciones que pueda tomar con relación a la información
proporcionada, por lo cual, debe tomarse en carácter referencial únicamente. Todos los contenidos tienen carácter informativo y, a
fines legales, siempre prevalecen los textos originales de las normas por sobre los contenidos de esta guía. Solicitamos informar
cualquier observación con relación a la actualidad, exactitud, integridad o calidad de la información facilitada a la
mesadeayuda@vuce.gob.ar. La Secretaría de Comercio de la Nación no se responsabiliza por la exactitud de la información
proporcionada. Ver Términos y Condiciones.

mailto:mesadeayuda@vuce.gob.ar
https://www.argentina.gob.ar/terminos-y-condiciones

